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春耕备耕，农资最为关键。今年是“十四五”规划开局之

年，在“双循环、新格局”的大背景下，保障粮食安全，夺取粮食

丰收，对于稳定“三农”基本盘，发挥“三农”压舱石作用，具有

特殊重要性。受疫情影响，今年保供工作难度增大，为确保春

耕备耕农资供应充足，在四川省供销社的直接领导和大力支

持下，四川省供销农资集团按照“四川省供销农资集团作为

四川供销事业为农服务的主要载体和社会形象，越是面对困

难挑战，越要在田间地头发挥主渠道国家队作用，主动作为，

全力以赴，谋早加量，不讲条件，不算小账，冲在前，打头阵，切

实扛起保春耕的大梁，确保四川春耕农资供应量足、质优、价

稳和服务到位”的指示部署，紧锣密鼓开展春耕保供，组织农

资商品货源衔接、采购、调运和储备，采取代理采购、联合采

购、期现同步等方式，全力多方采购充足货源，积极完成化肥

省储和国储任务，同时协调各地政府和运输部门，保证运输畅

通，确保新购化肥全部按时运输仓储到全省 17个配送站。组

织邦力达农资连锁 28家分子公司共 4500多个销售站点积极

行动，以自配送为主和社会配送为辅、一站式和接续式相结合

的方法，将化肥第一时间配送到种植业主手中，确保农资供应

充足，切实发挥了国家队、主力军、压舱石、蓄水池作用。

一是千方百计发挥主力军作用。做到领导重视、政策到

位、内部体系网络保障健全。春节期间，为保证农户春耕春种，

集团组织各分子公司成立突击小组，加班加点将农资送到农

户家中、田间地头，面对面了解农民尤其是种植大户需求，创

新开展“放心农资和科技服务下乡进村”“农资服务上门、送肥

到田、技术到户”等行动，采取村组统计、电话、微信等多种订

购方式，以农资配送专用车、便民服务队等形式，完善各项服

务配套措施，提高农民科学施肥水平，赢得了广大农户一致好

评，在疫情防控的特殊时期和春耕备耕的关键时期，体现“国

家队”担当，做好一线农资经营服务工作，保障春耕，两手抓，

两不误。

二是千方百计完成储备任务。储备是国家调节化肥市

场供应、保护农民的重要手段，四川省供销农资集团高度重

视，建立分级储备管理制度，将化肥储备任务落实到各单

位，并由分管领导专职负责，不定期召开各单位化肥储备专

题会议，解决储备中遇到的问题和困难，为完成春耕化肥储

备工作提供了有利的组织保障和管理保障。同时结合市场

情况和储备要求，多方组织省外货源，有序开展储备采购、

调运工作，对春耕备耕工作在采购、资金、储备、销售等环节

进行周密部署和安排，确保各承储单位在储备期结束、春耕

用肥旺季到来后及时投放，保证四川春耕备耕农业生产资

料货源充足。

三是千方百计保证上游厂家和物流畅通。与上游厂家建

立起牢固的合作关系，突破传统货源供给方式，开拓多种有效

途径，全力保障货源供给，在加强与川内化工企业深度合作的

同时，大力开拓山西、河南、新疆、内蒙等地优质氮肥资源的供

给渠道，加深与国投罗钾、中信国安合作的同时，也加强与盐

湖集团、中航、锦泰、大浪滩等企业合作，同时强化与贴牌工厂

的合作，稳步创建自有复合肥品牌，推进加工基地建设。积极

协调各地政府和运输部门，保证运输畅通，确保物流配送随时

可调可达。同时，春耕期间，集团综合协调畅通干线运输和末

端配送，利用销售网络点多面广的优势，建立乡村农资配送机

制，保障春耕期间农民短时集中购肥需要。

四是千方百计发挥农资压舱石作用。既做到保量保质，又

确保物价平稳。为确保农资商品质量，防止假冒伪劣农资商品

进入公司，流进市场，通过构建防控体系，在采购、运输、保管、

销售环节均采取有效措施，从源头控制确保农资质量，保障农

业生产安全，维护农民生产利益。同时在做好市场“经济人”角

色的同时，牢记公有制企业“社会人”历史使命，主动承担对国

家、社会的责任和义务，遵循市场经济规律和市场基本规则，

保持农资产品的价格基本稳定，不以降价恶性竞争或哄抬物

价谋取不当利益，依托驻蓉公司，构建磷肥专营平台和国际贸

易专营平台，通过培育磷肥资源、开发国际资源的方式，多渠

道、多方式确保市场供给。坚持以保春耕、保生产为己任，平抑

价格，保供稳价。

五是千方百计做好联合服务。打造利益共同体，联合各综

合服务商共同把四川市场做优做大做强，确保四川农业春耕

物资供应得到了充分保障。充分发挥农资龙头企业主渠道示

范引导作用，带动引领传统农资流通企业向现代农业综合服

务商转型，加快构建覆盖全程、综合配套、便捷高效的农业社

会化服务体系和线上线下融合的农资现代流通体系，既嵌入

中游农业服务性企业，走合作发展之路，联合组建并控股邦力

达农联、邦力达乐天、邦力达农技、邦力达农甜等 4家公司并

不断复制成功模式，探索出一条具有川农特色的农业服务经

营发展之路；又联合下游农产品经营企业打造品牌农业，坚持

为农服务宗旨，整合农资、农化、农技、农机、信息等资源，着力

打造区域性服务旗舰店，现已建成永郎、什邡、广元、绵阳、眉

山、安岳等 7个为农服务中心，进一步扩大为农服务覆盖面，

提升为农服务水平，全面融入乡村振兴战略。

田间地头，已看见农民们忙碌的身影，开始播种丰收的希

望！ 特约记者 张宸玮 王雨嘉

将化肥送到田间地头

指导农户科学配肥、施肥
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储备化肥，保供春耕

农技服务下村

指导农户科学种植成果丰硕


